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Spécialité
"Commercialisation de Biens et Services Industriels"

La formation a pour objectif de donner aux étudiants une 
solide expérience professionnelle à la fois technique et com-
merciale.

Le Technico-Commercial élabore, présente et négocie une 
solution technique, commerciale et financière adaptée à 
chaque situation.

Cinq fonctions essentielles caractérisent son activité:

Le management de  l'ac-
tivité commerciale    
• Mise à disposition d'une offre 
de biens ou services industriels ;
• Evaluation de la perfor-
mance commerciale ;
• Management de l'équipe et 
du réseau commercial.

   La mise en oeuvre de la 
politique commerciale
• Déclinaison et contrôle de 
plans d'actions commerciales ;
• Participation à l'élaboration 
de l'offre de biens et services 
industriels ;
• Contribution à l'évolution de 
la politique commerciale.

 Sa performance commerciale 
est conditionnée par la maîtrise 
et l'utilisation pertinente des 
technologies de l'information et 
des outils de communication.BT
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LYCEE HENRI LORITZ
29 rue des jardiniers

54042 NANCY cedex
tél : 03 83 36 75 42

fax : 03 83 35 08 22

mail : lycee@loritz.fr
>> www.loritz.fr
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BTS
Électrotechnique

BTS
Conception de 
Produits
Industriels

BTS
Informatique et 
Réseaux pour
l'Industrie et les
Services
techniques
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BTS
Industrialisation
des Produits
Mécaniques

BTS
Design de 
Produits

BTS
Géologie
Appliquée

M
A

N
A

A
M

ise
 À

 N
iv

ea
u

A
rts

 a
pp

liq
ué

s

C
PG

E
PC

SI : 
Physique
C

him
ie et 

Sciences de 
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    La vente de solutions 
technico-commerciales
• Préparation de propositions 
technico-commerciales ;
• Négociation, conseil, vente ;
• Organisation et suivi de 
clientèle.

    Le développement de 
clientèle
• Prospection ;
• Fidélisation des clients ;
• Valorisation de la relation client.

   La gestion de l'information 
technique et commerciale
• Veille stratégique technique et 
commerciale ;
• Exploitation et analyse de l'infor-
mation technique et commer-
ciale ;
• Évolution du système d'informa-
tion et de communication.
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Le titulaire du B.T.S. Technico-Commercial  a pour vocation 
première une insertion en entreprise.
Les postes qui lui sont offerts sont des postes à responsabilité 
qui varient selon le secteur et l'activité de l'entreprise:

- Chargé de clientèle 
- Chargé d'affaires
- Négociateur industriel
- Responsable commercial
- Responsable d'achats

Conditions d'admissions:
Être titulaire d'un Bac S-SI, STI , STG, Bac 
Professionnel Industriel ou toute autre 
formation de niveau supérieur.

Poursuites d'études:
Le B.T.S Technico-Commercial vous offre 
la possibilité de poursuivre vos études en 
Licence, en école supérieure de com-
merce ou école d'ingénieur.

- Responsable "grands comptes"
- Responsable d'agence
- Acheteur
- Chef des ventes
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Débouchés

L'apprentissage : 
Un atout pour l'entrée dans la vie active ;
Un contrat de travail en entreprise rému-

néré ;
Un diplôme national : Brevet de Technicien 

Supérieur Technico-Commercial. 

L'apprentissage c'est également:
L'acquisition d'un savoir-faire général, 

technologique et commercial à travers 
l'enseignement dispensé au lycée et en 
entreprise ;

Une équipe d'enseignants du lycée Loritz 
proche des maîtres d'apprentissage avec 
lesquels ils assurent en étroite collaboration 
le suivi et la formation des apprentis.

La formation dure deux ans et se fonde sur l'alternance
entre les périodes d'enseignement au lycée (1500 heures 
soit environ 42 semaines) et les périodes en entreprise (62 
semaines de 35 heures).

Le contenu de l'enseignement s'organise autour de 3 pôles:
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Enseignement

technique

Enseignement
commercial

Enseignement général:
Français et langues vivantes.

Enseignement technique:
Les outils de communication technique, 
technologie et exigences des solutions 
techniques, industrialisation des produits, 
organisation et suivi de projet industriel.

Enseignement commercial:
Environnement économique et juridique, 
management commercial, développe-
ment de clientèle, communication et 
négociation, gestion de projet.

Conditions d'admission

C
on

ce
pt

io
n,

 m
aq

ue
tte

 : 
Ly

cé
e 

He
nr

i L
or

itz
, O

ria
nn

e 
Re

na
ud

in
 


